
LA BANQUE ET LE CREDIT 1 jour 

 

OBJECTIFS GENERAUX DE 
FORMATION 

En situation professionnelle le 
stagiaire doit : 

OBJECTIFS OPERATOIRES 

Rendre le stagiaire capable de : 

CONTENU PEDAGOGIQUE 

Programme : 

Maîtriser les principaux 
éléments de l’organisation 

du système bancaire 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Négocier ses opérations de 
trésorerie et ses 

financements à moyen et 
long terme 

Comprendre le fonctionnement d’une banque. 

 

 
 

Comparer les organismes bancaires entre eux 
afin de choisir l’offre la plus intéressante. 

 
 
 

Améliorer son relationnel et la négociation avec 
sa banque. 

 

 
 

Choisir ses financements à long et moyen 
terme. 

 

 
 

Choisir ses financements à court terme. 

 

 

 

 
 

Faire le point sur les garanties. 

La banque, son fonctionnement et ses contraintes : 
 Les marges, 
 Ses contraintes et risques commerciaux, 
 La répartition du risque et sa politique commerciale. 

Choisir sa ou ses banques : 
 Les critères à évaluer, 
 Une ou plusieurs banques, 
 Changer de banque. 

La relation avec sa banque : 
 La relation de confiance, 
 La transparence des comptes, 
 L’anticipation et le plan de trésorerie, 
 La vérification régulière des conditions générales de vente, 
 La négociation gagnant-gagnant, 
 Les travers à éviter en négociation, 

Les différents modes de financement : 
 Le crédit classique, 
 Le crédit bail, 
 Les négociations ponctuelles, 
 Le business plan, 
 Choix de la solution la plus adaptée. 

Les différents modes de financement : 
 L’utilité, 
 Facilité de caisse, 
 Le crédit spot, 
 L’escompte, 
 La dailly, 
 L’affacturage, 
 Autres. 

L’analyse du risque et les garanties : 
 Analyse des documents comptables et juridique, 
 Centrale risques banque de France, 
 Tableaux d’alerte, 
 Les garanties personnelles, les cautions, les garanties réelles. 


